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VII. Відомості про ДіР
Назва роботи українською:
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Мета роботи – визначення недоторгованих ринків та проведення ґрунтовного аналізу секторальних
пріоритетів експортної діяльності вітчизняних підприємств (з урахуванням впливу торгівельних бар’єрів) та
формування середовища підприємців-експортерів на прикладі яких розробити й провести апробацію
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теоретичні положення, методичні підходи, принципи, інформаційно-аналітичний інструментарій щодо
розвитку механізму активізації експортної діяльності вітчизняних підприємств в умовах дії інструментів
прихованого протекціонізму (торгівельних війн в цілому) та інтеграційних процесів. Методи дослідження –
логічне узагальнення; теоретичне узагальнення; метод порівняльного аналізу; контент-аналіз, метод аналізу
ієрархій, системний аналіз; системний підхід; аналіз та синтез; графічний метод; статистичний аналіз, метод
угрупування, фундаментальний аналіз. Дістали подальшого розвитку положення з активізації експортної
діяльності, природи торгівельних війн, протидії прихованому протекціонізму, визначення недоторгованих
ринків, обгрунтування експортної стратегії. Удосконалено методики з активізації експортної діяльності
підприємств в умовах торгівельних війн та інтеграційних процесів. ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ,
ТОРГІВЕЛЬНІ БАР’ЄРИ, ТОРГІВЕЛЬНІ ВІЙНИ, ЕКСПОРТ, ІМПОРТ, НЕДОТОРГОВАНІ РИНКИ,
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ПОТЕНЦІАЛ, ОРГАНІЗАЦІЯ ЕКСПОРТУ, СИСТЕМА ОПОДАТКУВАННЯ, СИСТЕМА БУХГАЛТЕРСЬКОГО
ОБЛІКУ, СТРУКТУРА ЕКСПОРТУ.
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an environment of exporting entrepreneurs, for example, to develop and approve methodological approaches and
practical recommendations for export activities. The object of study is the processes, forms of organization of
export activity of the enterprise, foreign trade policy of the countries of the world and modern trade barriers (in
the form of hidden protectionism and trade wars) and agreements on creation of free trade zones. The subject of
the study is practical tools, methodological and theoretical provisions, methodological approaches, principles,
information and analytical toolkit on the development of the mechanism of activation of export activity of
domestic enterprises under the conditions of hidden protectionism instruments (trade wars in general) and
integration processes. Methods of research - logical generalization; theoretical generalization; method of
comparative analysis; content analysis, hierarchy analysis method, system analysis; systematic approach; analysis
and synthesis; graphical method; statistical analysis, grouping method, fundamental analysis. They further
developed provisions on intensifying export activity, the nature of trade wars, counteracting hidden protectionism,
identifying non-traded markets, justifying the export strategy. Methods for activation of export activity of
enterprises in conditions of trade wars and integration processes have been improved. Foreign trade, trade



barriers, trade wars, export, import, NEDOTORHOVANI market, market diversification, export strategy, export
regime PARTNERSHIP export potential, Exports, taxation, accounting, export structure.

Індекс УДК: 339.564, 339.564

Коди тематичних рубрик: 72.15.33

Керівники роботи
Власне Прізвище Ім'я По-батькові: Серпухов Максим Юрійович

Науковий ступінь:
Вчене звання:
Ідентифікатор ORCID ID:
Додаткова інформація:
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Дехтяр Надія Анатоліївна
(к. е. н.)

Мазоренко Оксана Володимирівна
(к. е. н.)

Плєханова Тетяна Євгенівна

Сотнікова Юлія Володимирівна

Тимошенко Карина Віталіївна
(к. е. н.)

Відповідальний за підготовку
облікових документів

 
Мазоренко Оксана Володимирівна

Телефон   +38 (096) 816-00-15

Реєстратор  

Керівник відділу УкрІНТЕІ, що є
відповідальним за реєстрацію наукової
діяльності


